Заработок на написании текстов. Мануал для новичков.
Для начала – немного теории и отвлеченной болтовни. 

1. Во-первых, если у вас нелады с языком – это не ваше. Есть много других способов зарабатывать деньги, написание текстов по заказу превратится для вас в сплошную проверку грамотности, запятых, переделки, рекламации и т.д. Не ваше, не мучайте себя и заказчиков.

2.  Во-вторых, скопировать информацию из разных источников, перемешать и сдать не получится. Если вы именно это представляете. Т.е получится, но пропалится сходу и автоматически.

3. В-третьих, сразу задорого – не получится сто процентов. До нормальной оплаты придется пахать за копейки.
4. Выдать себя за журналиста со стажем не получится.

Если вас все это не пугает, то продолжим. Если пугает – копирайтинг это не ваше. Правда, не ваше.

В общем, продолжим. Неочевидные вещи:

1. Писать статьи на продажу проще и легче, чем писать на заказ. Менее выгодно – да, зато легче и проще

2. Среди заказчиков мало идиотов. Чем больше платят – тем меньше.

3. Среди заказчиков мало душевных, понимающих, добрых и милосердных людей. Чем больше платят – тем меньше.

4. У любой биржи контента заказчик всегда в любом конфликте более прав. 

Все еще не страшно? Тогда идем дальше.
1. wmmail и wmzona. Вообще это системы серфинга, но на них можно продавать статьи. Плюсы – не очень придирчивы к качеству. Совсем не придирчивы. Если ваши статьи не проходят модерацию здесь – дальше лучше не соваться, толку не будет. Разумеется, дешево. Заказчиков статей именно – мало, те кто есть ищут скорее дешево чем хорошо. 
Важно!!!
Далее мы рассмотрим полноценные биржи копирайтинга, места где реально можно делать карьеру и зарабатывать приличные деньги. Места, где платят и по 50, и по 100, и по 200 рублей за тысячу символов. Не всем. И не новичкам. 
Поэтому: что нужно продумать до начала работы и даже до регистрации:

1. При регистрации не выбирайте себе псевдонимов типа «супержурналист» или «герой-любовник», тем более «киссассбэйби». Даже в английской транскрипции. Это нормальных заказчиков только отпугнет. Идеально – просто имя и фамилия, а ник – что-то нейтральное.

2. Внимательно и аккуратно заполните раздел «о себе». Речь не идет о месте жительства или имени собаки. Речь идет об увлечениях и предпочитаемых темах, а также раздела «о себе», где следует написать что вы отличаетесь аккуратность, пунктуальность, грамотностью и любите писать так, чтобы было интересно читать. 

3. В пункте 2 не пишите слишком много и того, о чем не знаете. Тексты по особенностям криогенных процессов заказывают обычно люди, в таковых разбирающиеся, туфта не пройдет.  

4. Продумали? Тогда рекомендую зарегистрироваться в следующих биржах:etxt, advego и textsale. Бирж контента больше, но пока только эти три. Поскольку для начинающих они оптимальны. Только регистрируйтесь с учетом пунктов 1,2 и 3.

5. Попытайтесь сдать экзамены на профессионализм, расстарайтесь из всех сил. Эти звездочки вам очень помогут в перспективе. 

Далее, по работе. Начинайте работу с etxt.

1. Начинайте работу с etxt. Там наиболее лояльные к новичкам правила и даже заказчики, небольшая комиссия и вообще лояльное сообщество. Чтобы втянуться и не получить сходу цедрых и болезненных оплеух – начинайте с нее.

2. Продавать статьи проще и удобнее, чем работать под заказ. Поэтому для начала – напишите несколько статей и выставьте их на продажу. По не самым высоким ценам. Несколько статей – лучше десяток. На разные тематики, из тех, которые вы указали в разделе «о себе».

3. Когда статьи покупают – пишите покупателям, начиная со «спасибо за покупку», и продолжая «если нужны еще статьи на эту тему – я к вашим услугам по такой-то цене за тысячу знаков».

4. 10 рублей за 1000 знаков – это мало, но для новичка нормально. Серьезно. Многие из тех, кто сейчас работает за 200, начинали с 10. Многие из тех, кто на начальном этапе оценивал свои произведения в минимум доллар за килознак,  не смогли заработать и ста тех самых долларов.
5. Когда набьете рейтинг хотя бы до сотни приступайте к тому, о чем написано дальше.

Дальше продолжаем уже со всеми тремя системами.

1. Убираем статьи с продажи на  etxt, несколько правим согласно вновь полученному опыту(если правка не требуется – просто прекрасно) и выставляем их на продажу на textsale, причем уже дороже. Насколько – разберетесь. Вообще, textsale – это в основном торговая площадка, с заказами там заморочнее и не стоит того особо. А вот продавать – очень даже стоит, покупателей огромное количество.

2. На etxt и advego начинаем работать с заказами. Уже наконец-то. На advego не избегаем постов в форумах, посты отличные от «аффтар жжот пиши есчо», а написанные по делу также будут оплачиваться по отдельному прайсу.
Как правильно работать с заказами, чтобы их получать в первый раз и в дальнейшем.

1. Никогда не пишите в ветке заказа «Сделаю», «готов», «выберите меня» и т.д. Потеряетесь в толпе таких же, которым заказы не достаются. Прочитайте ТЗ и напишите что-то вроде «Я имею опыт работы с /тематика из заказа/, писал про /что-то по тематике заказа/» Продемонстрируйте что вы, в отличие от 90% отписавшихся в ветке, хотя бы прочитали задание. Это очень ценится
2. Никогда не срывайте сроков. По любым причинам. Если в ваших отзывах будет несколько пометок типа «всегда сдает работу в срок» и ни одной «срывает сроки» - цена вашего килознака сильно увеличится. Потому что «вовремя и хорошо», как правило, гораздо больше ценится чем «с задержкой и прекрасно»
3. Проверяйте грамотность. Чем возиться с исправлениями и доработками заказчику проще плюнуть и отправить вас в черный список с соответсвующим отзывом. Безграмотность – это не ваша фишка, это показатель наплевательсткого отношения к работе. Как и непунктуальность из пункта 2. Такие работники не нужны никому.

4. Не уверены – не беритесь. Не только в смысле сроков, в смысле темы тоже. Вы можете прекрасно писать про дома из дерево, но запороть статью про дома из камня по причине незнания матчасти. Все знать нельзя, до ваших знаний масса охотников с деньгами.

Еще пара моментов, не для продвинутых, а для тех, кто себя считает продвинутыми. Объективно - зря считает.
1. Продавайте статьи только в одном месте. Я рекомендую textsale. Да, продажа есть на всех биржах. Да, на определенном уровне люди продают сразу на нескольких, оперативно удаляя проданную на одной с остальных. Обычно этим занимается наемный персонал, а объемы за сотни статей. Одиночке – нереально, потому что вы пошли спать, а статью купили сначала там, потом здесь, опубликовали – и оба покупателя с претензией. И вас слушать не будут.

2. Помните, что покупатель и заказчик всегда ровнее и правее. Решение будет в вашу пользу только если ваша правота очевидна. Поэтому – вся переписка через биржу, по возможности используйте сервисы безопасных сделок.

3. Не спорьте с модераторами и администрацией. Во-первых они одни, а вас много, а проще всего забанить, во-вторых они, скорее всего, правы. Процентов на 99. Увы, но это так.

4. Не клянчите отзывы. Это раздражает, отзыв может и напишут, но сотрудничество ограничат. Не в отзывах счастье, точнее не в их количестве, а счастье в пусть небольшом количестве, но искренних и развернутых отзывов от рейтинговых пользователей. Они такое пишут, в том числе и в расчете на то, что вы и дальше будете работать на них не повышая цену.

5. Не повышайте цену при первых же успехах. Набейте руку, набейте рейтинг, набейте отзывы. Потом уведомите о повышении часть(не всех!) своих постоянных заказчиков. Если больше половины согласились и продолжили сотрудничество – смело повышайте, если почти все перестали присылать задания – вы поторопились.

Эпилог. 

1. Есть не только три биржи из мануала, от себя могу порекомендовать: copylancer – с этой системой сотрудничает миралинкс, заказы есть всегда. И textbroker – нут здесь просто высокие цены и высокие требования.
2. О себе – я был и тем самым копирайтером по цене 10р. За килознак, позже мне платили по 150, сейчас я в другой сфере.

3. О жизни – это мой путь и мой опыт. У вас будет несколько иначе, но, полагаю, сведения из этого мануала жизнь вам на первых порах облегчат очень значительно.

